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marketingovych agentur

Co je trapi a limituje?

Cas

Zminéno 9x

Obchod a akvizice

Zminéno 4x

Tym, organizace
a efektivita prace

e Vyvazovani novych zakazek, dostatecné
kapacity tymu a efektivity prace.

¢ Nefakturované hodiny na operativu,
zadani vs. o¢ekavani od klientd.

¢ Klienti nespolupracuju a zamestnanci su
tiez len ludia a robia chyby.

e Malo ¢asu na rozvoj lidi.
¢ Onboarding.

e Delegovani a automatizace.

e Tlak na rychlost pfi udrzeni kvality prace.

Nedostatek kvalifikovanych
a pracovitych kolegu

Zminéno 6x

Vlastni marketing

Zminéno 3x

Technologie

¢ Nevyuzivani potencialu Al na
automatizaci rGiznych ukold.

* Nepredvidatelné se ménici vliv Al.

e Vlastni datové ulozisté neumoznuje vétsi
rozsifeni Al automatizaci v fizeni procesdu.

Ekonomika

» Ekonomicka situace potencialnich klientd.
e Meénici se trh.
e Platby klientQ.

e Cash flow.

Jako ,,agentura” funguiji od 1. 5., takze bych to bral s rezervou. Za¢inam vnimat, Zze jako seniorni
specialista umim pritahnout ackové klienty, avsak ti se htife predavaji juniornéjsim kolegtim.

Dravost CZ a SK firiem. Pri 3tom mesiaci pri dobrej spolupraci zaplnime obchodnu kapacitu
firmy, a nie su schopny Skalovat, hirovat, zlepSovat procesy atd. Preto expandujeme do USA.
A vel'mi pomala kadencia prace, od nas klient dostane odpoved do par hodin a po zadani ulohy
ju maju dodanu v priemere do 24, max do 48 hodin, a na klientov bezne ¢akame 7-14 dni.



Co by poradili ostatnim, kdo chtéji

caflQu

zalozit marketingovou agenturu?

Technologie a finance

Zaklad je projektové fizeni a uz na
zacatku si sestavit plan, s ¢im pomQze Al.
Bez technologické vyspélosti to bude
tézké, mozna uz nemozné.

Ucit se, ucCit se, ucit se. VSe kolem Al.

Jdéte do toho, vydrzte, stoji to za to,
vénujte se Al.

Nech robi to co mi. Al agenti ako
chrbtova kost businessu.

Misto kancelari apod. se vam vyplati
investovat do digitalnich overheadu.

Zajistit si dostatek financi.

Financ¢ni fizeni hned od zacatku, ne
az kdyz je problém.

Tym a pristup

Kasli na to / nedélej to. =

Zminéno 9x

Spolupracovat se seniornimi specialisty
misto juniord.

Pracovat jen se schopnymi lidmi a vyhnout
se zbytec¢né administraci.

Stavte to nejprve na sobé a poté Skalujte.
Zaroven si validujte svoje mysleni, zda jste
spise OSVC nebo zda podnikatel - chté
nechté se dostanete do faze, kdy uz
nemuiZete byt specialista, ale majitel

a spravce systému.

Pfipravit se na to, Ze se
odstéhuje do prace.

Trh a klienti

Nebud' generalista a zamér se na
specifickou niche zakaznik{. Tu vyber
tak, aby davala smysl po vSech strankach
(finance, fun, delivery, easy to find, etc.).

At si vybere jeden Zadany kus marketingu
a maximum prace postavi na Al
a budovani vztaht s klienty.

Nejdfive mit portfolio klientd.

Jsi parazit a tvym ukolem je byt pozitivni
pro hostitele — uvédom si, ze jsi na
hostitelich zavisly.

Obcas si fikam, Ze by bylo klidnéjsi zUstat
freelancerem. & Ale kdybych méla
poradit: vybirej si klienty, se kterymi ti to
dava smysl lidsky i profesné.

Marketér je dnes opravdu kde kdo. Naucte
se v nééem vyniknout v ramci Sirokého
spektra marketingu a pak z pozice
profesionala dorucujte sluzbu.

Méjte také vlastni projekt, tfeba jen na
zkousku a investujte vlastni penize.

Jde poznat, kdyz z vlastni zkusenosti

o hé¢em mluvite, nebo mate jen
Lprvotfidni informace”, které jsou prejaté
od nékoho, kdo sdm mozna zkusSenosti
z realného businessu nema.

Kupte si MacBook a hlavné
uz zacnéte volat prvnimu
klientovi.

Hodné stésti, neni to jednoduché, pevné nervy, bez zkratek a vysedét si uspéch.



Latka v agenturach je nastavena dost nizko, je velmi malo agentur, ktoré sa vedia
zasegmentovat (niche-down) a ist si za jednym trhom / segmentom. A tam dorucovat
kvalitné vysledky a stat si za svojimi chybami.

Co by som poradil je: ak za&inate, vyberte si segment, ktory aspon trochu poznate, a pomézte
najprv im, naucte sa cely proces od pisania textov az po obchodny proces. Nie je to
jednoduché, trva to, ale akondhle to cracknete, tak si viete Uctovat premiové ceny a vyberové
konania s najvysSSou cenou aj tak vyhrate.

A hlavne prosim nerobte len ,spravu kampani”, nema to vysoku hodnotu v trhu. Musite
nakombinovat skilly a ginnosti ¢o viete pre firmu spravit. Cim viacej ich mate v rukave, o to
vys$Siu budete mat hodnotu a mensiu konkurenciu. Drzim palce &

caflQu

Dokument shrnuje citace z przkumu mezi marketingovymi agenturami, ktery v roce 2025
realizoval tym Caflou, Ceského all-in-one systému pro fizeni firem. DalSi zajimavosti a statistiky

v _ v

najdete v ¢lanku s vysledky: — Precist report o Fizeni marketingovych agentur
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https://www.caflou.cz/vysledky-pruzkumu-o-rizeni-marketingovych-agentur-co-funguje-a-co-je-trapi

